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Livre complet sur la négociation commerciale enjeux et pratique … Les bonnes  préparations font les bonnes négociations. LA PRÉPARATION, PRÉALABLE 

            26 mai 2016 Mise en place par la société américaine Xerox, la méthode SPANCO permet de  suivre étape par étape la négociation commerciale, de la prise 
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 VI La négociation commerciale en pratique  travaillera sa technique s’offrira des atouts considérables pour la suite de sa vie ; une autre personne, moins tournée vers la communication et la vente,  utilisé à l’Institut des Forces de Vente de Paris pour les entretiens filmés de négociation…
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